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e PNO

PNO je skratka pre podiel nakladov na obrate. 1de o ukazovatel’ efektivity online
marketingu, ktory uddva, kol'ko percent z trZieb bolo vynaloZenych na reklamu.

Vypocet PNO:
PNO = (ndklady na reklamu /trzby) x 100

Napriklad ak firma minie 500 € na PPC reklamu a ziska z nej trzby vo vyske 2500 €,
PNO bude 20 %. To znamen4, Ze na reklamu pripadlo 20 % celkového obratu.

Na ¢o sa PNO pouziva

PNO sliZi na vyhodnotenie ndvratnosti reklamnych kampani — predovSetkym v e-shopoch
a vykonnostnom marketingu. UmoZiiuje porovnat’, ako sa jednotlivé kampane alebo
reklamné kandaly podiel’aju na celkovom zisku.

Nizke PNO znaci efektivnu reklamu (nizke naklady, vysoké trzby). Naopak, vysoké PNO
moZe znamenat, Ze reklama je neefektivna, alebo Ze st produkty preddvané s nizkou
marzou.

AKy PNO je este v poriadku?

Optimélna hodnota PNO sa odvija od marZe na predavanom tovare. Ak je napriklad marza
30 %, PNO by nemalo tato hodnotu presiahnut’ — inak kampari nie je ziskova. Kazdy e-
shop ma vSak hranicu rentability nastavenu inak.

Rozdiel medzi PNO a ROAS

PNO je prevrateny ukazovatel k ROAS (Return On Ad Spend). Zatial,
¢o ROAS vyjadruje, kol'ko trzieb reklama priniesla z kazdého investovaného
eura, PNO ukazuje, kol'ko percent z tychto trZieb padlo na néklady.

e PNO = (naklady / trzby) x 100
e ROAS = trzby / naklady
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Napriklad:

¢ ROAS 5 znamena PNO 20 %
e ROAS 2 znamena PNO 50 %
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